Dlaczego analiza ma znaczenie?

1. Bo bez nigj dziatasz na slepo

Mozesz wrzucac wartosciowe tresci, ale bez analizy nie wiesz, co
naprawde trafia do odbiorcow. Nie zauwazysz wzorcow, trendow,
momentow, w ktorych dziatatas skutecznie.

2. Bo dzieki danym podejmujesz decyzje Swiadomie
Zamiast zgadywac, co publikowac i kiedy - opierasz sie na konkretach:
zasiegach, zaangazowaniu, klikalnosci.

3. Bo pozwala oszczedzac czas i energie
Nie musisz tworzyc codziennie. Czasem wystarcza 2 mocne posty w
tygodniu. Analiza pokaze Ci, co mozesz odpuscic.

4. Bo zbliza Cie do celu bizhesowego
Jesli chcesz sprzedawac, budowac marke, rozwijac spotecznosc -
analiza pokaze, ktore tresci Ci w tym pomagaja, a ktore nie.

5. Bo dzieki nigj publikujesz mniej, ale lepiej

Nie chodzi o ilos¢, tylko o jakosc¢. Analiza uczy Cie inwestowac energie
tam, gdzie naprawde warto.
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Najwazniejsze wskazniki, ktore warto znac:

1.Zasieg (reach) - ile unikalnych osob zobaczyto Twoj post.
2.Zaangazowanie (engagement) — polubienia, komentarze, zapisy,

udostepnienia.
3.CTR (Click Through Rate) - ile 0sob klikneto w link wzgledem liczby

wyswietlen.
4.Liczba klikniec - ile razy kliknieto link, przycisk lub CTA.
5.Wspodtczynnik konwersji - ile z klikajacych wykonato dziatanie (np.

zapis, zakup).
6.\Wzrost liczby obserwujacych - ile nowych osob przybyto na profil.
7.Koszt na wynik (reklama) - ile kosztowato jedno klikniecie lub zapis

przy kampanii ptatnej.
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Czego sie nauczytas?

0 Rozumiem, ze analiza dziatan w social mediach pozwala podejmowac
Swiadome decyzje.

0 Wiem, ze bez analizy dziatam ,ha slepo” — nie wiem, co dziata, a co nie.
0 Potrafie wskazac, jak analiza pomaga oszczedzic czas, pieniadze |
energie.

0 Znam kluczowe pytania, ktore warto sobie zadawac regularnie (np. co
dziata najlepigj?).

0 Wiem, ze analiza nie wymaga skomplikowanych narzedzi - wystarcza
podstawowe statystyki.

0 Umiem rozrozni€ i zrozumie¢ podstawowe wskazniki: zasieg,
zaangazowanie, CTR, konwersja.

0 Potrafie patrze¢ na dane z perspektywy celu biznesowego (np.
sprzedaz, edukacja, relacje).

0 Czuje sie gotowa, by raz w tygodniu lub raz w miesigcu analizowac
swoje dziatania i wyciggac wnioski.
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NOTATKI
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