JAK NAPISAC OFERTE?

1.WZBUDZ ZAUFANIE 3. OPIS TWOICH UStLUG
Przedstaw sie Konkret i kondensacja
* kim jestes? dodaj swoje profesjonalne zdjecie * nie opisyj ustug w postaci elaboratu, to nie migjsce na to;
» dlaczego warto z Tobg wspotpracowac? Mozesz rozwingc szczegoty w emailu lub w rozmowie,
e jakie masz talenty i doswiadczenie? kursy? sukcesy? e wymien lub krotko opisz zakres Twoich specjalizacii.
* CO masz wyjatkowego? jakies umiegjetnosci? zmysty?
* w czym pomozesz klientowi? Pamietaj! Oferta powinna by¢ kondensacja Twoich

umiejetnosci. Zaciekaw klienta, nie zanudzaj.

Pamietaj! Pisz w kontekscie - Ty dla klienta a nie JA! Nie
przechwalaj sie, nie pisz zyciorysu, nie pisz CV.

4. CENNIK 1 DANE KONTAKTOWE

2. PERSONALIZACJA Pakiety lub stawka za rbh
e zawsze podaj cene za swoje ustugi,
Zanim wyslesz e zostaw dane kontaktowe (email, telefon itp),
e poswiec chwile czasu i poznaj klienta, kim jest, czym sie zajmuje e podaj adresy swoich stron i social mediow,
i jakie ma potrzeby; zobacz jego social media i strone www, e napisz jak sie rozliczasz (forma opodatkowania).
e spersonalizuj oferte i odpowiedz na potrzeby zawarte w
ogtoszeniu. Pamietaj! Zapros klienta do spotkania online.

Pamietaj! Klienci kupuja od ludzi a nie od marek, dlatego daj sie

polubic (patrz punkt 1) i nie traktuj nikogo z automatu. Pamietaj! Oferta powinna wzbudza¢ zaufanie i byé:
e elegancka i przejrzysta,
e krotka (2-3 strony A4 max),
e zgodna z prawda.
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